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DEUTSCHE FINANCE GROUP

Marktfihrer im Bereich
alternativer Investmentfonds

Mit einem Platzierungsvolumen in Héhe von 340 Mio. Euro im Privatkundengeschift, positioniert sich die
DEUTSCHE FINANCE GROUP in 2022 als umsatzstérkster Anbieter von Alternativen Investmentfonds
(AIF) am Markt. Markus Spengler, Geschiéftsfiihrer der Deutsche Finance Solution Service GmbH und
Peter Lahr, Geschéftsfiihrer der Deutsche Finance Solution GmbH im Interview (lber die Vertriebsstrategie
der DEUTSCHE FINANCE GROUP und den zuverldssigen Zugang zu innovativen Produkten.

Die DEUTSCHE FINANCE GROUP hat sich in 2022 als Marktfiih-
rer im Bereich alternativer Investmentfonds fiir Privatanleger positi-
oniert. Was ist ihr Erfolgsrezept?

Spengler: Dic DEUTSCHE FINANCE GROUP hat im vergangenen
Geschéftsjahr 2022 insgesamt Eigenkapital in Héhe von rund 340
Mio. Euro im Privatkundengeschéft platziert. Laut der Ratingagen-
tur Scope entspricht unser Platzierungsvolumen einem Gesamt-
marktanteil von 28% und hat uns als Marktfithrer im Bereich Alter-
nativer Investmentfonds (AIF) bestitigt. Die Basis fiir dieses Ergeb-
nis bildet mit absoluter Sicherheit unsere langjahrige Zusammenar-
beit mit unseren erfolgreichen Vertriebspartnern. Gleichzeitig, und
das ist von grofler Bedeutung, hat der Vertrieb bei der DEUTSCHE
FINANCE GROUP schon immer einen hohen Stellenwert und ist
eine der wichtigsten Sdulen in allen Geschéftsbereichen des Konzer-
ners und das nicht nur im Privatkundengeschift, sondern auch im-
professionellen- und institutionellen Geschiftsbereich. Des Weiteren
geht es insbesondere um das Verstehen wie Vertrieb und externe
Partnerschaften funktionieren, sowie um das Verstidndnis von Bera-
ter- und Kundenbeziehungen, welche von Transparenz und Verldss-
lichkeit geprdgt sind. Unsere langjdhrige Erfahrung im Vertrieb von
Kapitalanlageprodukten verdeutlicht, wie essenziell die Unterstiit-
zung unserer Vertriebspartner bei ihrem Tagesgeschéft ist, denn kein
Produkt verkauft sich von allein, sondern findet den Weg zum An-
leger iiber den Vertriebskanal.

Lahr: Unsere Vertriebspartner sind der Schliissel zum Vertriebser-
folg und unsere Aufgabe besteht darin, sie in ihrer tiglichen Arbeit
zu unterstiitzen und ihnen dabei den groBitmdglichen Support zu
liefern. Das beginnt schon in der Konzeption von Produkten, dabei
fragen wir bei unseren Vertriebspartnern nach deren Kriterien,
Wiinschen und Bediirfnissen — unsere Vertriebspartner sind am
Kunden und wissen somit welche Art von Produkten interessant
sind. Wir sind auf die verschiedenen Bediirfnisse von Vertriebsge-
sellschaften, Finanzdienstleistern, Maklern und Pools bestens vor-
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bereitet. Wir bieten unseren Vertriebspartnern neben Produkt- und
Fachseminaren, Kundenveranstaltungen, Webinaren und Videos.
Uber die eigene Deutsche Finance Akademie erhalten Vertriebspart-
ner zudem Zugang zu kompetentem Wissen rund um das Thema
regulierte Kapitalanlage. Hinzu kommt, dass wir jederzeit auf
Ebene der Produkte , liefern“ kénnen, und neben unserem Basispro-
dukt ,,Portfoliofund®, welchen wir als institutionelle Investmentstra-
tegie anbieten, laufend institutionelle Club Deals lancieren. Mit den
institutionellen Club Deals fiir Privatanleger, mit einer vergleichs-
weisen kurzen Laufzeit von vier Jahren und einer Rendite von 1.4
Multiple, sind wir fiir unsere Vertriebspartner ein interessanter
Partner.

Erldutern Sie uns die unterschiedlichen Vertriebsgesellschaften der
DEUTSCHE FINANCE GROUP.

Spengler: Die Deutsche Finance Solution GmbH ist spezialisiert
auf die Betreuung von Vertriebspartnern mit der Erlaubnis nach 34f
GewO. Des Weiteren bietet die Deutsche Finance Solution Service
GmbH Marktteilnehmern aus der Finanzbranche, die ihren Hand-
lungsrahmen im Kapitalanlagebereich gegeniiber ihren Kunden —
ohne eine eigene Zulassung nach § 34f GewO oder BaFin-Zulassung
beantragen zu miissen — erweitern wollen, eine interessante Zusam-
menarbeit. Im Zentrum dabei stehen ausschlieBlich die Produkte und
Dienstleistungen der DEUTSCHE FINANCE GROUP. Die Ver-
triebspartner erhalten dadurch eine uneingeschrinkte Haftungssi-
cherheit bei der Anlagevermittlung im Privatkundengeschift. Die
Deutsche Finance Capital GmbH ist ein durch die Bundesanstalt fiir
Finanzdienstleistungsaufsicht (BaFin) fiir die Anlageberatung und
Anlagevermittlung zugelassenes und beaufsichtigtes Wertpapierin-
stitut gemdB § 15 des Wertpapierinstitutsgesetzes (WplG). Die
strategische Positionierung der Deutsche Finance Capital als Institut,
beinhaltet ein breites Spektrum an Servicedienstleistungen rund um
das Thema institutionelle Kapitalanlage bei allen Tochterunterneh-
men der DEUTSCHE FINANCE GROUP.
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Peter Lahr, Geschaftsfiihrer der Deutsche Finance Solution GmbH und Markus Spengler, Geschaftsfiihrer

der Deutsche Finance Solution Service GmbH

Sie erwdhnen, wie wichtig es fiir den Vertriebserfolg ist, regelmdfig
attraktive Produkte liefern zu kénnen. Geben Sie uns doch bitte einen
Einblick in ihre Produkte fiir Privatanleger.

Spengler: Uber unsere Produkte konnen sich Privatanleger iiber
geschlossene Publikums-AIF an breit diversifizierten Portfolios insti-
tutioneller Investmentstrategien (,,Portfoliofonds) oder an fokussier-
ten Direktinvestments {iber institutionelle Club Deals aus den Berei-
chen Private Equity Real Estate, Immobilien und Infrastruktur betei-
ligen. Unsere alternativen Investmentfonds fiir Privatanleger haben
dabei verschiedene Investitionsstrategien, Laufzeiten und Mindest-
zeichnungssummen, daraus ergeben sich im Privatkundengeschéft
nochmals unterschiedliche Zielgruppen. Bei unseren bisherigen Port-
foliofonds mit einer Laufzeit 5-8 Jahren kdnnen sich Privatanleger mit
einer Zeichnungssumme in Héhe von 5.000 Euro beteiligen bzw. jetzt
auch ab 1.000 Euro. Institutionelle Club Deals haben in der Regel eine
Laufzeit zwischen 3-4 Jahren und Privatanleger konnen beispielswei-
se ab einer Mindestzeichnungssumme von 25.000 USD investieren.
Lahr: Aktuell haben wir mit dem DF Deutsche Finance Investment
Fund 22 einen Portfoliofonds in der Platzierung. Der Alternative In-
vestmentfonds (AIF) ist Nachfolger des im letzten Jahr erfolgreich
platzierten ,,DF Deutsche Finance Investment Fund 18, der zum
31.12.2022 mit rund 70 Mio. EUR und damit wesentlich oberhalb des
prospektierten Fondsvolumens von 35 Mio. EUR, geschlossen wurde.
Der Investmentfonds verfiigt wieder iiber ein prospektiertes Eigenka-
pital von 35 Mio. EUR, einer Laufzeit von rund 6 Jahren und einen

prognostizierten Gesamtmittelriickfluss von 152 %.

Geben Sie uns einen Ausblick in das Geschdfisjahr 2023

Spengler: Neben unserem jiingsten Portfoliofonds, haben wir mit
dem ,,DF Deutsche Finance Investment Fund 21 — Club Deal Boston
IV noch bis zum 30.06.2023 einen Club Deal fiir Privatanleger in der
Platzierung. Dieser Investmentfonds ermdglicht Privatanlegern ge-
meinsam mit finanzstarken institutionellen Investoren in zwei Projekt-
entwicklungen fiir Labor-Biiro-Gebédude mit einer Gesamtnettomiet-
fliche von ca. 63.200 qm, sowie in die Weiterentwicklung des innova-
tiven Life-Science-Campus ,,Boynton Yards* in der Wissensmetropo-
le Boston zu investieren. Der institutionelle Club Deal ist mittlerwei-
le das vierte und fiinfte Lab-Office-Projekt der DEUTSCHE
FINANCE GROUP in Boston und befindet sich rund 2 km von den
Stadtteilen Kendall Square und Harvard Square in Cambridge ent-
fernt, die als das Zentrum der Biotech- und Pharmaforschung in der
Region gelten.

Lahr: Aktuell konzipieren wir fiir das Privatkundengeschift einen
neuen institutionellen Club Deal mit Fokus auf den internationalen
Logistiksektor. Aufgrund des wachsenden Online-Handles werden
Logistikimmobilien digitaler, effizienter und nachhaltiger. Die Nach-
frage an neuen und modernen Logistikimmobilien ist in den letzten
Jahren kontinuierlich gestiegen und bestehende Gebdude miissen zu-
kiinftig ESG-Anforderungen erfiillen, um fiir Investoren interessant
zu sein. Wir priifen entsprechend aktuell Investitionsmdglichkeiten
mit mittelfristiger Anlagedauer und einer interessanten Renditeoption.
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